
	
  

	
  

	
  
	
  
	
  

Ondernemer	
  -­‐	
  regiodirecteur	
  
	
  
Bedrijf:	
  
	
  
Capital	
  Real	
  Estate	
  is	
  een	
  projectontwikkelaar	
  gespecialiseerd	
  in	
  de	
  bouw	
  en	
  exploitatie	
  van	
  hotels,	
  
tweede	
   verblijven,	
   seniorenresidenties,	
   publieke	
   parkeergarages	
   en	
   sociale	
   huisvestiging.	
   Wij	
   zijn	
  
actief	
   in	
  België,	
  Frankrijk	
  en	
  Duitsland.	
  Als	
   relatief	
   jonge	
  groep	
  maken	
  we	
  deel	
  uit	
  van	
  een	
  ervaren	
  
Belgische	
  holding	
  met	
  meer	
  dan	
  40	
  jaar	
  ervaring.	
  Voor	
  de	
  uitbouw	
  van	
  ons	
  kantoor	
  in	
  Nederland	
  zijn	
  
we	
  opzoek	
  naar	
  ambitieuze	
  topverkopers.	
  	
  
	
  
Functie:	
  
	
  
Je	
  start	
  gedurende	
  een	
  aantal	
  maanden	
  in	
  de	
  sales	
  om	
  je	
  vaardigheden	
  te	
  ontwikkelen	
  en	
  ervaring	
  
op	
   te	
   doen.	
   Hiervoor	
   krijg	
   je	
   professionele	
   begeleiding	
   en	
   coaching	
   zodat	
   je	
   zo	
   snel	
   mogelijk	
  
zelfstandig	
  op	
  baan	
  kan	
  en	
  contracten	
  kan	
  afsluiten.	
  
	
  
Vanaf	
  dit	
  moment	
  ga	
  je	
  nieuwe	
  verkopers	
  opleiden	
  en	
  aansturen.	
  Je	
  vergezelt	
  hen	
  op	
  klantenbezoek,	
  
geeft	
   hen	
   de	
   nodige	
   opleiding	
   en	
   helpt	
   hen	
   bij	
   de	
   uitbouw	
   van	
   hun	
   klantenportefeuille.	
   Je	
   krijgt	
  
intensieve	
  opleiding	
  in	
  sales	
  management	
  en	
  coaching.	
  	
  
	
  
In	
   een	
   laatste	
   fase	
   wordt	
   je	
   kantoordirecteur.	
   Je	
   rekruteert	
   nieuwe	
   verkopers	
   en	
   bouwt	
   je	
   eigen	
  
team	
  uit.	
  Je	
  bent	
  verantwoordelijk	
  voor	
  de	
  dagelijkse	
  begeleiding	
  van	
  het	
  verkoopteam.	
  Je	
  motiveert	
  
en	
  begeleidt	
  hen,	
  zorgt	
  voor	
  dagelijkse	
  rapportering,	
  beheert	
   je	
  budgettering	
  en	
   leidt	
   je	
  team	
  alsof	
  
het	
  een	
  echte	
  zelfstandige	
  onderneming	
  is.	
  	
  
	
  
Jouw	
  profiel:	
  
	
  

• Je	
  bent	
  een	
  echte	
  ondernemer	
  en	
  bereid	
  om	
  keihard	
  te	
  werken	
  	
  
• Je	
  beschikt	
  over	
  een	
  masterdiploma,	
  bij	
  voorkeur	
  in	
  een	
  economische	
  of	
  vastgoed-­‐	
  

gerelateerde	
  richting	
  
• Je	
  bent	
  een	
  teamplayer	
  met	
  uitgesproken	
  organisatorische	
  skills	
  
• Je	
  werkt	
  graag	
  resultaatgericht	
  en	
  bent	
  verkoopsactief	
  georiënteerd	
  
• Je	
  houdt	
  er	
  geen	
  9-­‐to-­‐5	
  mentaliteit	
  op	
  na	
  	
  
• Je	
  onderhandelt	
  graag	
  en	
  weet	
  anderen	
  te	
  overtuigen	
  

	
  
Aanbod:	
  	
  
	
  

• Bedrijfswagen,	
  brandstofvergoeding	
  en	
  GSM-­‐abonnement	
  
• Ruime	
  doorgroeimogelijkheden	
  naar	
  belangrijke	
  schakelfuncties	
  
• On	
  the	
  job	
  training	
  om	
  zo	
  je	
  carrière	
  naar	
  een	
  hoger	
  niveau	
  te	
  tillen	
  	
  
• Een	
  gemotiveerd	
  en	
  ambitieus	
  team	
  
• Topverdiensten	
  in	
  functie	
  van	
  jouw	
  prestaties	
  
• Aantrekkelijke	
  incentive;	
  ‘Work	
  hard-­‐play	
  hard’!	
  

	
  
Wat	
  kunnen	
  wij	
  jou	
  bieden?	
  



	
  

	
  

	
  
	
  
	
  
	
  
Je	
   komt	
   terecht	
   bij	
   een	
   zeer	
   snel	
   groeiende	
   projectontwikkelaar	
   in	
   België	
   en	
   Nederland.	
   Je	
   komt	
  
terecht	
   in	
   een	
   dynamisch,	
   jong	
   team	
   met	
   veel	
   ruimte	
   voor	
   persoonlijk	
   initiatief.	
  	
   De	
  
doorgroeimogelijkheden	
   zijn	
   ongelimiteerd.	
   De	
   verdiensten	
   kunnen	
   zeer	
   hoog	
   oplopen,	
   in	
   functie	
  
van	
  jouw	
  prestaties.	
  Je	
  ondernemende	
  spirit	
  komt	
  hier	
  volledig	
  tot	
  zijn	
  recht! 	
  
	
  
Interesse	
  ?	
  	
  	
  
	
  
Stuur	
  je	
  CV	
  en	
  motivatiebrief	
  naar	
  Nard.K@capitalrealestate.be	
  	
  


